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Doradztwo strategiczne
i seminaria
dla Top Managementu

Program budowy
wzrostu wartosci firmy

Wykaz tematdéw:

Zarzadzanie strategiczne
¢ Metodyka budowy strategii firmy
e Zarzadzanie wartoscia firmy - VBM
¢ Wdrozenie strategii i KPI
Balanced Scorecard
e Kaskadowanie celéw i KPI
Action Plan
¢ Komunikacja strategii
i przywodztwo
e Strategiczne zarzadzanie rynkami
e Strategiczne zarzadzanie zakupami
¢ Strategiczne zarzgdzanie HR
¢ Fuzje i przejecia

Zarzadzanie finansami
¢ Finanse dla zarzadzajacych
niefinansistéw cz. 1 i cz.2
e Corporate Finance
e Analiza i diagnoza finansowa
e Controlling
Systemy informacji zarzadczej
e Zarzadzanie cash flow
i kapitatem obrotowym
e Finansowa ocena projektow

biznesowych
¢ Finansowanie rozwoju firmy
* Prezentacja informacji

finansowych
¢ Wycena przedsiebiorstwa

Zarzadzanie efektywnoscia

¢ Transformujgce przywédztwo VUCA

e Zarzadzanie przez cele (MBO)

e Zarzadzanie cenami - Pricing

¢ Negocjacje w biznesie

¢ Odpowiedzialnos¢ prawna
zarzadéw

¢ Inteligentna restrukturyzacja

® Lean Management

e Zarzadzanie projektem

e Scenariusze sukcesji

Sprawdz terminy na
www.figpolska.pl
tel: + 48 22 823 42 83

Odwiedz nas na LinkedIn i Facebook:
Francuski Instytut Gospodarki Polska

fin

Finansowanie rozwoju firmy

— wybory strategiczne

Gietda (IP0), inwestor prywatny PE/VC, banki czy obligacje?

Kluczowe korzysci

» Poznanie zasad racjonalnego podejmowania decyzji odnosnie sposobow
finansowania przedsiebiorstwa.
» Zapoznanie sie z zasadami wyceny przedsiebiorstw w transakcjach pozyskiwania kapitatu.
» Opanowanie zasad przeprowadzania procesu upublicznienia spotki (IPO).
» Znajomos¢ procesu i zasad pozyskiwania kapitatu od funduszy Venture Capital/ Private Equity.
» Zdobycie wiedzy na temat wykorzystania obligacji w finansowaniu spétki oraz procesu
przeprowadzania emisji.

Dlaczego warto wybrac nasze seminarium

» Autorski program FIG Polska prowadzony przez ekspertdw-praktykow, ktorzy na co dzien
doradzaja przy wprowadzaniu podmiotow na gietde, poszukiwaniu inwestordw, zajmuja
sie przygotowaniem emisji obligacji oraz obstuguja transakcje kupna-sprzedazy

na rynku niepublicznym.

Program obejmuje niezbedne kompendium wiedzy z zakresu finansowania rozwoju
przedsiebiorstwa poprzez IPO, VC/PE, kredyty bankowe i obligacje, umozliwiajacy stanie sie
partnerem dla firm wspierajacych pozyskiwanie kapitatu na rozwoj.

Prezentujemy formy finansowania rozwoju firmy wraz z ryzykami czy putapkami, na ktére
warto zwroci¢ uwage przy wyborze sposobu finansowania rozwoju.

} Zrédto aktualnych informacji z rynku 1PO, VC/PE w Polsce.

Kameralne grupy seminaryjne, gwarantujgce forum wymiany doswiadczen i dzielenie sie
wiedza w gronie najwyzszej kadry zarzadzajace;.
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Kto powinien wzig¢ udziat w programie?

Wtasciciele firm, inwestorzy, prezesi, wiceprezesi, cztonkowie zarzagdoéw i rad nadzorczych,
sukcesorzy, dyrektorzy zarzagdzajacy, dyrektorzy operacyjni, dyrektorzy zaktaddéw i fabryk,
dyrektorzy ds. finansow, rozwoju, strategii, inwestycji, departamentéw prawnych, gtowni
ksiegowi, menedzerowie departamentéw z rynkéw kapitatowych, w tym bankéw, odpowiedzialni
za fuzje, przejecia, IPO, nowe emisje.
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* n Finansowanie rozwoju firmy
ro g ra m L] *Seminarium fakultatywne dla 0sob realizujqcych Executive Program.

Pierwszy dzien (9.00 - 17.00)

P Czeic I: Zasady dotyczace finansowania przedsiebiorstw i ich wyceny.
1. Wprowadzenie: cele seminarium, poznanie sie Uczestnikéw i test.
2. Jakie sg niestandardowe Zzrddta finansowania przedsiebiorstw?
3. Jak zdecydowac o doborze sposobdw i zrédet finansowania spotki.
3.1. Czynniki decydujace o wyborze zrddet finansowania. - Dyskusja, Cwiczenia
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4. Jak rynek kapitatowy wycenia mojg spétke - przygotowanie modelu finansowego, metody wyceny. .
o Y ! Plan dnia:
P Czesé Il: Pozyskiwanie kapitatu z gietdy - IPO. ) ' -
1. Kiedy warto poszukiwac kapitatu na gietdzie? 8.30 - Rejestracja Uczestnikow
2. W jaki sposb przygotowac spotke do wprowadzenia na gietde papieréw wartosciowych (IPO)? (tylko pler\_stego'dma)
3. lle warta jest moja spétka? Wycena wartosci firmy z punktu widzenia inwestoréw gietdowych 9.00 - Rozpoczecie zajec
- metody okre$lenia ceny emisyjne;. - Cwiczenie 1238 ) 1233 -\F;‘/rzef\fla Ta kahwe
4. Jak przebiega proces upublicznienia spotki? Gtowne etapy procesu pozyskiwania kapitatu 0 - RO - Vispotny func
. . 15.30 - 15.50 - Przerwa na kawe
na rynku publicznym. - Analiza przyktadowego harmonogramu e
. , - . . 17.00 - Zakonczenie zaje¢
5. Jak dobrze przeprowadzi¢ i przygotowac: due-diligence, wycene, equity story, prospekt, prezentacje
dla inwestorow itd. - Przyktady . best practice”
6. Jak wptynac na utrzymanie i wzrost wartosci akcji? Analiza wptywu wybranych decyzji na wartos¢ akgji
spotek gietdowych. - Cwiczenie
7. Dlaczego przedsiebiorstwa decyduja sie na zatrudnienie doradcéw? Rola doradcy transakcyjnego w procesie
upublicznienia spotki. - Dyskusja moderowana

8. Pod ie dnia.
odsumowanie dnia Drugi dzien (9.00 - 17.00)

Czesc lIl: Pozyskiwanie kapitatu od inwestoréw prywatnych - fundusze PE/VC.

Kiedy warto poszukiwac kapitatu od inwestoréw prywatnych? Szanse i zagrozenia. - Dyskusja
. W jaki sposob przygotowac spotke do poszukiwania kapitatu z funduszy PE/VC - oczekiwania inwestoréw. - Dyskusja
. Jaka jest specyfika wyceny przedsiebiorstwa przez fundusze PE/VC? Réznice w wycenie na tle innych zrédet finansowania.
. Jak przebiega proces pozyskania kapitatu z funduszy PE/VC - analiza etapow procesu.
Na czym polega i jak dobrze przygotowac proces due-diligence - prezentacja zakresu analizy

w poszczegolnych obszarach. - Przyktady 5y N igdy n i e

6. Jakie s obszary negocjacyjne i jakie s3 formalne zasady wspétpracy z funduszami PE/VC - analiza wybranych konstrukgji

prawnych i struktur. i n west Uj

P Czeéc IV: Obligacje jako alternatywne zrodto finansowania dtuznego

[ N N

1 Kiedy spdtce optaca sie emitowac obligacje? - Dyskusja h 1
2. Jakie warunki obligacji akceptowane sg przez inwestorow? W I Z “ esy
3. Rodzaje obligacji i ich wykorzystanie w strukturze finansowania spotki - analiza rodzajow obligacji. - Przyktady 4 '
4. (zy obligacje zawsze s3 drozsze od kredytow? - Cwiczenie kt 0 re g 0 n I e
5. Szanse i zagrozenia dla spotki z tytutu emisji obligacji i notowania ich na Catalyst. = L]
6. Kiedy spotka moze wyemitowac obligacje niezabezpieczone?
7. Wptyw standingu finansowego spotki i zabezpieczenia na oprocentowanie obligacji. - Cwiczenie rozu m I esz.
8. Proces emisji obligacji.
8.1.Jakie podmioty zaangazowane s3 w emisje?
8.2. le kosztuje przeprowadzenie emisji?
8.3. Do kogo kierowane sg emisje obligacji? Wa rren BUﬂett
8.4.W jaki$ sposob uprawdopodobnic sukces emisji? _:,_
8.5. Rola domu maklerskiego w procesie emisji obligacji. - _— E
9. Rodzaje kowenantdw oraz ich rola w procesie emisji. Co sie dzieje, gdy spotka ztamie kowenant? W jaki sposob N
inwestorzy mogg dochodzi¢ swoich roszczen? - Analiza przyktadéw ¥
10. Jak bardzo spdtka musi sie otworzy¢ przed obligatariuszami? Czy wszystkie emisje musza by¢ wprowadzane
na Catalyst? Opis obowiazkdw informacyjnych emitentdw obligacji. - Prezentacja obowiazkow i dyskusja
11. Podsumowanie zajec.
|
Francuski Instytut Gospodarki Polska Sp.z o.0. Wszystkie seminaria sg organizowane w Warszawie
ul. Filtrowa 75/5,02-032 Warszawa w 4-gwiazdkowych hotelach.
Q tel. +48 22 823 42 83, = e-mail: biuro@figpolska.pl Formularze rejestracji i informacje o terminach,

prowadzacych oraz miejscu szkolenia dostepne
s3 na stronie:

www.figpolska.pl

Seminaria i szkolenia realizujemy zgodnie z wdrozonym

systemem zarzqdzania jakoscig ISO 9001-2015.




